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MODULO 3

Trabajo Practico: Propuesta Técnica y Comercial del
Evento

Objetivo del Trabajo Practico

El objetivo de este trabajo es que cada alumno elabore una propuesta profesional
integral, como si fuera a presentarla a su cliente, aplicando los contenidos del Médulo 3.
Este trabajo incluye la planificaciéon del equipo, la logistica operativa, la elaboracién de
presupuesto y los lineamientos generales para presentar y negociar una propuesta de
organizacion de eventos.

La intencién es que desarrollen una mirada estratégica, integrando aspectos creativos,
técnicos y comerciales en una presentacién completa.

I\ Nota: La intencion del siguiente trabajo practico es poder fomentar la practica y
enriquecer el aprendizaje de los alumnos. Este trabajo sera evaluativo y obligatorio sélo
para quienes cursen la Carrera o Diplomatura de Eventos.

Consignas
1. Construccion del equipo de trabajo y gestion de proveedores

e Describi qué perfiles profesionales necesitas para llevar a cabo el evento elegido.
¢, Como estara conformado el equipo humano? ¢ Qué roles asumira cada uno?

e |dentifica al menos tres proveedores clave (reales o ficticios) que contratarias para tu
evento. Justifica tu eleccion: ¢, Por qué los elegis? ¢ Qué valor aportan al evento?

2. Logistica operativa del evento

e Presenta un croquis o plano de zonificacion indicando: accesos, salidas, areas de
circulacion, bafios, zonas técnicas, proveedores, catering, etc.

e Indica el orden de armado y desmontaje, y como resolverias posibles imprevistos
logisticos (lluvia, fallas técnicas, demoras en entregas, etc.).
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3. Presupuesto y control financiero

Elabora una parte de un presupuesto detallado para tu evento

Explica como calculas tus honorarios: ¢,Por porcentaje, por hora o por trabajo
completo? Justifica tu eleccion.

Detalla formas de pago y condiciones tanto con los proveedores como con el cliente.
Explica como haras el seguimiento de gastos y pagos (planillas, apps, responsables,
tiempos).

4. Presentacion y negociacion con el cliente

e Describi como vas a presentar tu propuesta al cliente: jen qué formato?, ;fisico o
digital?, ¢ qué elementos visuales incluira (imagenes, moodboard, planos)? ;Qué
orden tendra la informacion?

e Explica cdmo pensas negociar con el cliente:  Qué margen de ajustes podrias
ofrecer?, ;como vas a sostener tu valor profesional ante objeciones de precio?

e Detalla al menos tres estrategias para fidelizar al cliente luego del evento
(seguimiento, agradecimientos, redes sociales, encuestas, etc.).

Formato de Entrega
1. Entregar un documento en formato Word o PDF (maximo 5 paginas).

Los alumnos deben enviar un (1) e-mail con el archivo adjunto a
organizaciondeeventos@idilicadeco.com con el asunto: Organizaciéon TP3 + (nombre y
apellido del alumno).

Criterios de Evaluacion (solo a modo de guia)

Coherencia y nivel de desarrollo de cada parte de la propuesta.
Aplicacion de los contenidos vistos en el médulo.
Profesionalismo en la presentacion general.

Capacidad de justificacion, argumentacién y toma de decisiones.
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